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* Da quando si applichera? A partire dal 2024.
* A chisirivolge? Viene applicato alle imprese che redigono il bilancio in forma ordinaria.

* Non sono tenute ad applicare il principio contabile le imprese che redigono il bilancio
in forma abbreviata e micro:

« In presenza di contratti non particolarmente complessi dove la separazione delle singole unita
elementari di contabilizzazione produce effetti irrilevanti la societa puo, ai sensi dell’art. 2423 comma
4 del Codice Civile, non applicare il disposto del paragrafo 16. Si presume che possano ricorrere a tale
disposizione le societa che redigono il bilancio in forma abbreviata ai sensi dell’art. 2435-bis del Codice

Civile oppure le societa che redigono il bilancio delle micro-imprese ai sensi dell’art. 2435-ter del

Codice Civile».
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Perché c’era bisogno di un nuovo principio per la contabilizzazione dei

ricavi?

* Non basta sommare le fatture
emesse in un anno secondo il
criterio di competenza? La

realta aziendale e molto piu
complessa di cosi...

* || concetto alla base dell’OIC 34
e molto semplice: non
«magnificare» i ricavi in un
determinato esercizio per
riversare i costi relativi a tali
ricavi negli esercizi successivi.

Principi contabili

L’Oicha approvato
il nuovo principio 34
per le vendite complesse

Necessariorilevare
iricaviin base
al criterio di competenza

Franco Roscini Vitali

11 Consiglio di gestione dell’Organi-
smo Italiano di Contabilita ha defini-
tivamente approvato il principio con-
tabile 34 sui Ricavi che siapplicaaibi-
lancirelativi agli esercizi aventi inizio
apartiredal 1° gennaio 2024 0 indata
successiva. La proroga al 2024 del-
I'entratain vigore del principio con-
tabile consente alle imprese di af-
frontare le novita con calma.

Le voci del conto economico che
accolgono larilevazione deiricavida
vendite di beni e prestazionidi servizi
sono la A1 e la Ag: pertanto non sol-
tanto lavoce A1.

5] p?.tﬁco]ﬁ €, 1 1mprese a mag-

giori dimensioni particolarmente

strutturate avrannoil tempo, nel corso
del 2023, per adeguare i sistemi Edp
alle nuove regole contabili.

Vediamo le novita che possono
interessare la generalita delle im-
prese, tenendo conto che il docu-
mento disciplinaicriteriperlarile-
vazione e valutazione deiricaviele
informazioni da presentare nella
nota integrativa.

Laprima cosada fare dovrebberi-
guardare i criteri di redazione dei
contratti, pertanto con impatto anche
sulle funzioni commerciali, per alli-
nearlialle nuove previsionidel prin-
cipio contabile.

La novita piu rilevante riguarda
Pidentificazione dell'unita elementa-
redicontabilizzazione: infatti, daun
unico contratto di vendita possono
scaturire pitdirittie obbligazionida
contabilizzare separatamente. Eil ca-
sodella vendita di un bene associata
alla prestazione diunserviziodima-
nutenzione per un certo numero di
anni, che impone la separazione del
ricavodella vendita del bene dal cor-
rispettivo delservizio di manutenzio-
ne contabilizzato a parte.

Dopo aver determinato il valore
delle singole unita elementaridicon-
tabilizzazione & necessario rilevare in
bilancioiricaviinbase al principio di
competenza, distintamente tra ven-

Il Sole 24 Ore Giovedi 20 Aprile 2023— N.108

[Junita elementare contabile
debutta nei bilanci dal 2024

dita di beni e prestazione di servizi.

Ildocumento, in linea con il con-
tenuto dell’Oic 11, imponeal redatto-
re del bilancio di procedere, al mo-
mento dellarilevazione iniziale, con
I'analisi del contratto di vendita per
stabilire quali sono le unita elemen-
tari di contabilizzazione: questaéla
singola prestazione inclusanelcon-
tratto da contabilizzare separata-
mente. Pertanto, devono essere trat-
tati separatamente i singoli beni, ser-
vizi o altre prestazioni che sonopro-
messi al cliente.

In molte situazioni il principio &
giaapplicabile, e di fatto & gia applica-
to, perché si tratta di utilizzare regole
gia presenti nei principi contabili che
I'Oic 34 ha il pregio di raccogliere e
coordinare, favorendone la com-
prensione e rendendol'applicazione
pitl immediata e semplice.

1l principio contiene alcune indi-
cazioni nel casoin cuiil prezzodiven-
dita dellesingole unita elementari di
contabilizzazione non sia previsto
contrattualmente: tuttavia, & oppor-
tunocheleimprese provvedanoain-
dicare gia nel contrattola scomposi-
zione del prezzo divendita anche per
evitare contestazioni fiscali.

Altra regola contenuta nelnuovo
principio riguarda le vendite con op-
zione di riacquistoin capo al vendi-

tore, per le qualila societa venditrice
devevalutare la probabilita di eserci-
tare I"'opzione di riacquisto: se & ra-
gionevolmente certa di non eserci-
tarla, contabilizza la vendita. Incaso
contrario, applica le regole gia conte-
nute nel principio contabile Oic 12
(abrogate), ora riprese nella Guida
Applicativa all’'Oic 34 che tratta delle
operazioni finanziarie (prestito) e
operative che non comportano il tra-
sferimento di rischi e benefici. Con-
siderazioni analoghe nel caso di ob-
bligo di riacquisto e per le vendite
con diritto direso. Inlinea di massi-
ma non dovrebbero sorgere partico-
lari problemi fiscali, quantomeno
nei casi pittsemplici e d'interesse ge-
nerale interesse.

Sono previste semplificazioni per
le societa che redigono il bilancio in
forma abbreviata e per le micro im-
prese sul cui utilizzo € opportuno fare
alcuneriflessioniperché dal punto di
vista fiscale potrebbero sorgere com-
plicazioni.

Tl documento, per facilitarnel'ap-
plicazione, contiene in appendice
una guida applicativa e alcuniesem-
pi, non parte integrante del princi-
pio, che rispondono ad alcuni chiari-
menti richiesti nella fase della con-
sultazione.

©RIPRODUDONE RISERVATA
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Meglio un esempio?

* Immaginate di essere un venditore di automobili, per incentivare il cliente
vendete un’auto nell'anno X per € 50.000 «regalando» i due successivi tagliandi
all’acquirente.

* In media i clienti effettuano un tagliando all’anno: ergo i tagliandi saranno erogati
all’anno X+1 e X+2.

e Facciamo bene a registrare tutti i 50.000 € di ricavi nell'anno X?

* Facendolo saremmo un poco «furbi»:

= Registreremmo per intero i ricavi pari a € 50.000 (quindi anche quelli inerenti ai tagliandi
che si terranno negli esercizi futuri, negli anni X+1 e X+2)

= | costi dei tagliandi, tuttavia, verranno sostenuti negli anni X+1 e X+2
®= || reddito dell’anno X ne risulterebbe «artatamente magnificato»!
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Come si deve fare quindi?

Seguiamo le indicazioni dell’OIC 34!

Il principio contabile prevede che nella
contabilizzazione dei ricavi a Conto
Economico si seguano le seguenti fasi:

1.

2.

Analisi del contratto o del gruppo di
contratti.

Identificazione dell’'unita elementare di
contabilizzazione.

Valorizzazione delle singole unita
elementari di contabilizzazione.

Rilevazione dei ricavi con riferimento
alle singole unita in accordo al
principio di competenza distinguendo
tra vendita di beni e prestazioni di
servizi.

Contabiliti

tura delle singole prestaziond, rile-
vandoalla datadel trasferimentodel

rischi solo laparte di corrispettivo im-
putabilealla vendita del macchinario.

Il Sole 24 Ore Lunedi 15 Maggio 2023—N.132

Contratti complessi: cosi I'Oic 34
disciplina la ripartizione dei ricavi

MNuovo principio in vigore
per i bilancl dal 2024: analisl
degll elemend di variabilita

Dovranno essere iIndividuate
le diverse unita elementari
di contabilizzazione

Paging o curadi
Vitworio Laus

Andrea Vasapolll

L0 34 — che entrerd in vigore per 1
bilanci avent! inizlo a partire dal 1°
gennalo 2024 — disciplina | contratt
complessl:ossiaquel contratt chere-
golamentano, a fronte di un corrl-
spettivo unttario, lavendita congiun-
ta di differentibenl e /o servizio che
contengono element di variabilita,
quall incentivi & premi|di risultato,
scontl, abbuoni, penaliti o rest.

Sl pensl, ad esempio, aun contrat-
to dl vendita di un macchinario che
prevedaanchePobbligo, perfl vendi-
tore, diprestare | servizio diassisten-
zaternica perun certoperiodo, servi-
ziochesuccessivamente verri reso a
fronte della stipula di un separato
contratho, In un simile caso 1"Olc 34
prevede, in estremasintes], che lcor-
rispettivo unitarlamente negoziato
vengaripartitotra le diverse presta-
zlomnd rese (vendita del macchinario,
prestazionedel servizio), chevengo-
no conslderate unit elementard di
contabllizzazione. Tale corrispettivo
cosi ipartito deve quindl essere con-
tabllizzato-coerentements con la na-

Lafasidel’analsl

L/'0dc 34 richiede una dettagliata ana-
lisldel comtratt divendita, che sl art-
cola tn pih fasl.

€} In primoluogobisogna identlfica-
reseeslsteun groppodi contrattl che
— In quanto negoziato conglunta-
mente con ll medesimo ciente conlo
stessooblettivo commerciale efo in
quantocontlene al suo inberno con-
tratt con prezzl dipendent] da altri
contratt — debba essere trattato come
ununicocontratho.

) In secondohuogo, Fanallsl del con-
trathn deveessere volta aidentificare
evalorizzare gl eventuall elemendt di
variabllita, distinguendo Lcorrispetti-
vl agghantivi (ad esempio incentivi,
premi di risultato) dagll importl che
Invece possono andare a riduzione
delricavo (scont, abbuoni, penallti e
resl). 1 corrispettiviagghmtivi devono
esserevalutatisolosedivenuti raglo-
nevolmentecertl, facendoriferimen-
toall'esperienza storica, agll element
contrattuall e al dat previsional L Gl
Importl ariduzione del cavo, invece,
devono esserevalutati sulla base della
mighiorstimapossibile, tenendocon-
to dellesperienza storfca e /o di ela-
boraziond statistiche. Il prezzo com-
plessivo del contratio & guindi paria
quanto desumibile dallo stesso te-
nendo conto della valorizzazione di
tali element di variabfl .

@ Eaquesto puntonecessarioindi-
viduarelediverseuniti elementar di
contabilfzzazione disciplinate dal
contratto e procedere alla separata
valorizzazione di clascuna di esse.
Tale valorizzazione deve essere ef-

IL CAMPO APPLICATIVO

Il nuove principlo contabile

& L'Olc34 sl applica atutta le
transazionl che comportano
Plserizione di ricavi dervanti
dallavendita di benl o dalla
prestaziona di sarvizl, a
prescindera dallaloro
classificazlona nel conto
economico. Restano esclusl |
rlcavl dervanitl da lavorl In
corso su ordinazione, cessionl
dl azlenda, fitt attivl e ristornl,
perché trattatl In attr principl
contabill, @ | icavi derivant
dalle transazionl prive di finaltt
dl compravendita.

# Alcune tecniche contabill
semplificate sono state
prevista per la socleti cha
redigono Il bllancio In forma
abbreviata ex artlcolo 2435-bis
del Codice civile @ per la micro-
Impresaexarticolo2435-tar.
# Inpresanzad scontratt non
particolarmante complessis,
cloé quel contrattl dove la
separazione delle singole unita
elemeantar| di contabllizzaziona
non produce effett rilevantl, la
socletd, indipendantaments
dalle sue dimenslonl, pudnon
procedere allasegmeant aziona
del contratto, rilevando Il icavo
Inmodo unittaro e valutando se
effattuare un accantonameanto
afondo rschie oner perun
Importo parl al costo chela
socletistimadi scstenara par
fomire al cllenta la prestazon
nonancoraress alladatadl
chiusura dellesarcizio.

fettuata allocandodl prezzo-complessi-
vodel contratho alle singole uniti ele-
mentarl di contabllizzazione in pro-
porzione al rapporto tra il prezzo di
vendita di clascunadl esse ela som-
ma del prezzl di vendita di tutte le
uniti elementar] di contabilizzazio-
ne Slafl numeratore che fl demomi-
natoredi tale rapportodevono essere
valorizzat al netto degli scont nor-
malmente praticatl

L'attribuzione del prezzi

Sefl prezzodi venditadaattribulreal-
lesingole uniti elementari di conta-
bilizzazione non & desumibile dal
contratto, o nel caso In cal Il prezzo
contrattuale sla significativamente
diversodal listino prezzl, [l prezzo di
venditadaatiribuireallesingdeunit
elementar] di contabilizzazione pud
esserestimatotenendocontodelloro
prezzl di mercato, oppure def cost
complessivi per adempiere il contrat-
to incrementat] diun margine, oan-
coracon lmetodoresiduale, checon-
sistenell Tmputare auna determinata
uniti elementare & contabllizzazio-
neladifferenza tra ll prezzo comples-
sivo del contratto e la somma def
prezz divenditaa se stant che é stato
possibile attribuire agll altrl beni e
servizl Inclusi nel contratto,

Con riferimento alla parte di
prezzo complessivo attribulblle a
servizl, lricavirelativia questi pos-
sono essererilevat] secondo lo stato
diavanzamento se Fimporto & mi-
surabile In manlera attendibile e se
I"accordotra le pard prevede che 1
diritto al corrispettivo maturl via
viachelaprestazione & esegulta; al-
triment {l ricavo dovra essere rile-
vato una volita definitivamente nlt-
matala prestazione.




Step 1 e 2. Analisi dei contratti e I'identificazione delle singole unita
elementari

* || par. 16 del principio contabile impone in primis di condurre un’analisi «del
contratto di vendita al fine di stabilire quali sono le unita elementari di
contabilizzazione».

* Nello specifico devono essere trattati separatamente i singoli beni, servizi o
altre prestazioni che attraverso il contratto sono promessi al cliente.

* La segmentazione del contratto e necessaria: da un unico contratto di
vendita possono derivare diritti e obbligazioni da contabilizzare
separatamente.
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Step 3. Valorizzazione delle unita elementari: 3 strade da seguire

Tre metodi per determinare | prezzi
delle singole unita elementar;i

| focus del Sole 24 Ore Giovedi 5 Ottobre 2023 - N. 24

Ci si puo basare sulle quotazioni di mercato, tadellesingoleUecconsideran- ilqualelasocieta stimail prezzo

sui costi attesi pill un margine e sul prezzo
complessivo del contratto meno le altre Uec

do tutte le informazioni cheso-
noragionevolmente disponibili
nella stima dei prezzi delle sin-
gole Uec(ad esempio, le condi-
zioni di mercato, fattori specifi-

ESEMPIO

Contabilizzazione sconto
esuaallocazione

di vendita sulla base dei costi
sostenuti o da sostenere per
adempiereil contratto eaggiun-
ge un margine adeguato per i
beni oiserviziin questione;

cicheriguardanolasocieta,in- Unasocietache producee ® metodoresiduale, conilqua-

trattualmente - se disponibile- formazioni specifiche relative vendeiprodottiA,BeC le la societa stima il prezzo di

Paginaacuradi a meno che il prezzo contrat- al cliente o alla categoria di stipula un contratto perun vendita a sé stante delbene o del
Jacopo Ronzoni tuale nonsiasignificativamen- clienti). Nella predisposizione prezzo totale di€ 1.000.Da servizio in misura pari alla dif-
tediversodellistino prezzi,te- dellastima, lasocietadovra pri- listino, i prodotti hannoi ferenza trail prezzo complessi-

eterminate lesingoleuni- nutocontodegliscontinormal- vilegiare l'utilizzo di informa- seguenti prezzi: A€400,Be vo del contratto e lasomma dei

D taelementaridicontabi- mente praticati.Inquesticasi,il zioni osservabili ed applicare C£350,peruntotaledi€ prezzi di vendita a sé stanti os-
lizzazione, occorre effet- prezzocomplessivoéallocatoa metodi di stima coerenti per 1.100. Rispettoallasomma servabili di altri beni o servizi

tuare la loro valorizzazione al-
locando il prezzo complessivo
previsto dal contrattoaciascuna
unita elementare di contabiliz-
zazione (Uec) identificata.

Nell'allocazione del prezzo
dell'operazione,lasocietadeve
porsil'obiettivo di attribuire il
prezzo dell'operazione a cia-
scuna Uec per un valore corri-
spondenteall'importo del cor-
rispettivo cuisiritiene diavere
diritto in cambio del trasferi-
mento dei beni promessi o dei
servizi resial cliente.

Il prezzodivendita delle sin-
gole Uec & quello previsto con-

ciascunaUrcsullabasedel rap-
porto tra il prezzo di vendita
della singola unita elementare
di contabilizzazione e lasomma
dei prezzi di vendita di tutte le
unita elementari di contabiliz-
zazioneincluse nel contratto. 1
prezzidi vendita sono da consi-
derarsi al netto deglisconti nor-
malmente praticati sullabase di
criteri specifici. Nella scheda
sulladestra, un esempio di con-
tabilizzazione dello sconto e
della sua allocazione.
Inassenzadiun prezzo diri-
ferimento da listino prezzi, la

societa stimail prezzo di vendi-
8
e

beni o servizi con le medesime
caratteristiche

Il principio contabile Oic
34 prevede i seguenti metodi
di stima:
® valutazione dei prezzi di
mercato, con il quale la societa
stima il prezzo di vendita sulla
base dei prezzi del mercato in
cui opera. Questo metodo puo
anche prevedere il riferimento
ai prezzi praticati dai concor-
renti dellasocieta per beni o ser-
vizisimili e I'aggiustamento di
tali prezzi per riflettereicostie
i margini della societa;

@ costiattesipilmargine, con

dei prezzidalistino, il con-
trattoinclude quindiuno
scontoimplicitodi€ 100
chelasocieta -inassenzadi
ulterioreinformazioni -
alloca proporzionalmente
alle singole Uec.
Seinvecelasocietaha
informazioni pillaccurate
(ad esempio perché & solita
vendereinsiemeiprodottiB
eCperunprezzoparia€
600edilprodotto Aadun
prezzo di€ 400),allocalo
scontodi€ 100ai soli
prodottiBeC.

inclusi nel contratto.

Se due o pit beni o servizi in
unsingolo contratto hannouna
significativa quantita di ele-
mentivariabili o visianoincer-
tezze nelladeterminazione dei
prezzi di vendita delle singole
Uec, la societa puo utilizzare
una combinazione dei metodi di
stima sopra descritti per stimare
ilprezzo dellesingole Uecinclu-
se nelcontratto.

Qualora non si riesca a sti-
mare attendibilmenteil prezzo
di vendita, il ricavo & pari al co-
sto sostenuto. ®

B RIPRODUZIONE RISERVATA
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Step 4. Rilevazione dei ricavi con riferimento alle singole unita

Occorre infine stabilire il momento in cui contabilizzare il ricavo sulla base del principio della
competenza economica distinguendo tra la vendita di beni e |a prestazione di servizi:

* In merito alla vendita dei beni, i ricavi vengono contabilizzati quando:

e E avvenuto il trasferimento sostanziale dei rischi e dei benefici connessi alla vendita.

 'ammontare dei ricavi puo essere determinato in modo attendibile.

* In merito alle prestazioni di servizi, i ricavi vengono contabilizzati in base allo stato di
avanzamento, quando:

* 'accordo tra le parti prevede che il diritto al corrispettivo per il venditori maturi via via
che la prestazione e eseguita.

* 'ammontare del ricavo puo essere misurato in modo attendibile.
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9




Torniamo al nostro esempio!
Cosa fare quindi nell’anno X?

* Bisogna determinare il valore di mercato dei due tagliandi.
* Nel nostro caso, ipotizziamo che valgano 600 € l'uno (tot: 1.200 €).

* Al momento della vendita dobbiamo registrare come segue:

DARE AVERE
Ricavi delle prestazioni 48.800
Risconti passivi 1.200
Disponibilia liquide 50.000

* Cosi facendo il bilancio all'anno X non sara impattato dai ricavi di non competenza
risultando piu veritiero e corretto!

““—A_ £ inFinance
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E negli anni successivi?

* Immaginiamo, ora, che i tagliandi costino 350€ I'uno al venditore di auto.

DARE AVERE
Costi operativi 350
Disponibilita liquide 350
Ricavi delle vendite e prestazioni 600
Risconti passivi 600

 L'anno X+1 registrera un utile sul tagliando, pari a 250€ (600€- 350€), e non solo costi

per 350€ : il risconto passivo permette di traslare gli effetti di un ricavo agli esercizi
successivi.

““—A_ £ inFinance
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Ma come potra il lettore esterno essere edotto di tutte le operazioni
effettuate?

 Necessario riferimento alla Nota Integrativa ma con informazioni «deludenti»

e Art. 2427, comma 1 del Codice Civile, richiede di fornire le seguenti informazioni in NI:

* 1) «l criteri applicati nelle voci di bilancio, nelle rettifiche di valore e nella conversione dei valori non
espressi all’origine in moneta avente corso legale nello Stato».

* 10) «La ripartizione dei ricavi delle vendite e delle prestazioni secondo categorie di attivita e secondo
aree geogrdfiche».

* La societa dovra quindi fornire le seguenti informazioni se rilevanti:

* |la metodologia utilizzata per la determinazione del prezzo complessivo del contratto in presenza di
corrispettivi variabili.

* |l metodo utilizzato per I'allocazione del prezzo complessivo del contratto alle singole unita
elementari di contabilizzazione.

* La metodologia utilizzata per determinare lo stato di avanzamento in caso di prestazione di servizi.

* Si tratta di «metodologie» e non di dettagli numerici sulle operazioni «splittate».

““—A_ £ inFinance
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La Nota Integrativa e i ricavi «variabili»

Immaginiamo un’impresa che vende
prodotti online con diritto di reso per

100 giorni.

Per diritto di reso si intende il diritto del
cliente di restituire un bene funzionante
a fronte del rimborso dell’importo

pagato.
Come deve registrare i ricavi?

Par 14 e 15 dell’ OIC: serve basarsi
sull’esperienza storica ed eventualmente

ponderare gli scenari.

L'Oic 34 da indicazioni su come soddisfare
gli obblighi previsti dal Codice civile
Daillustrare le deroghe perirrilevanza

PaolaCarrara
Marco Rescigno

ell'informativa in nota
N integrativa riferita ai
ricavi, I"articolo 2427,
comma 1del Codice civile, ri-
chiede di indicare:
® «icriterapplicat nellavalu-
tazione delle voci di bilancio,
nelle rettifiche di valore e nella
conversione dei valori non
espressi all'origine in moneta
avente corso legale nello Statoe:;
¢ «la ripartizione dei ricavi
delle vendite e delle prestazio-
ni secondo categorie diattivita
e secondo aree geografiche».
Sitratta di informazioni che
50N0 sempre state fornite al-
Iinterno dellanota integrativa,

Valutazione ricavi
Trale vocidi bilancio, in base

13

alla richiesta dell’articolo
2427, i sono anche i ricavi.
Sul tema occorre rilevare
che, fino a ora, i bilanci re-
dattisecondo i principi con-
tabili nazionali non hanno
fornito informazioni estre-
mamente dettagliate sui cri-
teriadottati nella valutazio-
ne dei ricavi.

Sul tema, il principio Oic
34 ha preso posizione, in
quanto fornisce un'inter-
pretazione su come soddi-
sfarele richieste contenute
nel primo punto del prece-
dente elenco.

In particolare, il principio
richiede di fornire le seguenti

_informazioni, se rilevanti:

€ la metodologia utilizzata
in base al paragrafo 15 per la
determinazione del prezzo
complessivo del contrattoin

presenzadicorrispettivi va-

I focus del Sole 24 Ore Giovedi 5 Ottobre 2023 - N. 24
Nota integrativa
Informativa sui criteri per servizi,
prezzi unitari e corrispettivi variabili

riabili; nel caso di attualizza-
zione del prezzo complessi-
vo, si applica la relativa in-
formativa, che & prevista dal
principio Ofc 15 - Crediti;

il metodo utilizzato in ba-

se al paragrafo 21 per I'allo-
cazione del prezzo comples-
sivo del contratto alle singo-
le unita elementari di conta-
bilizzazione;

© la metodologia utilizzata
in base al paragrafo 32 per
determinare lo stato di avan-
zamento in caso di prestazio-
ni di servizi.

Con riferimento al punto
1, la richiesta di fornire in-
formazioni in merito alla
metodologia per la determi-
nazione del prezzo comples-
sivo del contratto comporte-
ra, ad esempio, la necessita
di descrivere come sono stati
determinati i corrispettivi
variabili.

Questo richiedera, con
particolare riferimento ai
settori economici caratteriz-
zati da fattispecie particola-
ri, la necessitd di dedicare
una parte dell'informativa

all'illustrazione della meto-
dologia seguita per gueste
determinazioni.

Allocazione
Analogo discorso vale per
I'illustrazione del metodo
utilizzato per l'allocazione
del prezzo complessivo del
contratto (punto 2), in pre-
senza di pil unita elementari
di contabilizzazione.
Lintroduzione di questo
nuovo elemento comportera
pertanto un'informativa piu
corposa per settori caratte-
rizzati dalla presenza di con-
tratti scomponibili in pit
unita elementari (ad esem-
pio, vendita di beni con servi-
zi di assistenza incorporati,
contratti multi servizio).
Infine, si rendera neces-
sario anche fornire infor-
mazioni sulla metodologia
adottata per determinare lo
stato di avanzamento in ca-
so di prestazioni di servizi,
laddove il contratto preve-
da che il diritto al corri-
spettivo per il venditore
maturi con I'avanzamento

della prestazione eladdove
I'ammontare del ricavo di
competenza possa essere
misurato attendibilmente.

In sostanza, l'informativa
dibilancio ha come principa-
le finalita quella di far com-
prendere, agli utilizzatori, i
caratteri principali dei con-
tratti, gli assunti base ei pre-
supposti valutativi adottat
per laloro rappresentazione
contabile.

Principio di rilevanza
Sempre in tema di informa-
tiva, il principio Oic 34 ri-
chiama il principio di rile-
vanza. Vienericordato che,
in caso di mancato rispetto
degli obblighi di rilevazio-
ne, valutazione, presenta-
zione e informativa, in
quanto la loro osservanza é
ritenuta avere effetti irrile-
vanti per una rappresenta-
zione veritiera e corretta, le
societd dovranno fornire
un'illustrazione di come
abbiano dato attuazione a
questa disposizione, ®
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Vediamo un esempio

* Vendita con diritto di reso: il cliente ha la possibilita di restituire un bene a fronte
del rimborso dell'importo pagato.

* Un’impresa online opera con le seguenti condizioni:
* Se il reso e fatto entro 50 giorni: il rimborso e integrale.

* Se il reso e fatto dopo 50 giorni: il rimborso e operato decurtando il 10% del
prezzo.

* In media:
* || 15% viene reso
* |1 60% dei resi e fatto nei primi 50 giorni
* 11 40% dei resi e fatto nei successivi 50 giorni

““—A_ £ inFinance
14




Proviamo a contabilizzare le vendite a «rischio reso» al 31/12/X

* Vendite «a rischio» saranno solo quelle per le quali non sono ancora trascorsi 100 giorni e
per le quali non e pervenuto alcun reso.

e Tot. Vendite: 2.500.000 €
e Vediamo alcuni calcoli necessari:
2.500.000 € * 15% = 375.000 € = «ricavi a rischio».

375.000 € * 40% = 150.000 €: i ricavi sui quali avverra una decurtazione del 10% al cliente,
in caso di reso.

150.000 € * 10% = 15.000 € di minor valore dei resi.

375.000 — 15.000 = 360.000 €: gli effettivi ricavi a rischio secondo le osservazioni storiche
piu probabili.

DARE AVERE

* Le registrazioni contabili:
Ricavi delle vendite e prestazioni 2.500.000

Disponibilita liquide 2.500.000

Ricavi delle vendite e prestazioni 360.000
— ‘ Fondi per rischi e oneri 360.000




Continuiamo con il nostro esempio!

 Sela merce rientrera, allora rientrera anche a magazzino. ATTENZIONE: a valore di costo e
non di vendita!

Immaginiamo che I'impresa operi con un mark-up del 50% sui costi.

Quanto valgono i 375.000 € che rientrano? (375.000 e non 360.000, la differenza di 15.000
I’ha introdotta I'azienda come penalizzazione ma il valore della merce non cambia)

| 375.000 € valgono 375.000/(1+50%) = 250.000 € (attenzione ai calcoli di mark-up, NON
valgono 375.000*50% = 187.500)

 Vediamo la registrazione a magazzino:

Si colloca in aggiunta alle voci delle

rimanenze in SP (e attivo assimilabile alle DARE AVERE
scorte alla stregua degli acconti a fornitori di
merce) Attirait%] per resi - _ 250.000

Variazione magazzino merci 250.000

1 £ inFinance
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L'IVA e I'OIC 34

Anche I'lVA sara in qualche modo influenzata dall’applicazione del nuovo QOIC 34!
Vediamo in che modo:

* I'IVA e dovuta al momento di rilevazione del ricavo: il momento impositivo coincide con
I'emissione della fattura.

e Se una societa vende un bene il 31/12/X e lo consegna al cliente il 02/01/X+1, I'lVA é dovuta
il 31/12/X.

* Se viene emessa nota di credito (es. per resi di merce) I'lVA sara recuperabile al momento
dell’emissione della nota stessa.

* |In caso di prestazione di servizi, I'|VA e dovuta in base al grado di completamento della
prestazione.

* Se una societa presta un servizio per € 25.000, di cui € 15.000 al termine della prima fase e i
restanti 10.000 € al termine della seconda fase, I'lVA e dovuta per € 15.000 al termine della
prima fase e per € 10.000 al termine della seconda fase.

Le imprese dovranno, quindi, determinare correttamente il grado di avanzamento delle
prestazioni, per verificare l'esatta applicazione delle norme in tema IVA.

1 £ inFinance
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Vediamo un altro esempio ancora

* Vendite con consegna differita: il fornitore fattura al cliente un prodotto ma ne mantiene |l
possesso materiale fino al trasferimento del bene stesso in un momento futuro.

» 01/12/X: viene concluso il contratto per la vendita di un bene e di pezzi di ricambio per un
totale di € 60.000 (+ IVA 22%)

« 31/12/X:

* La societa consegna il macchinario al cliente (il quale ne prende il totale possesso)
* | pezzi di ricambio restano al venditore per 2 anni

* Vengono individuate 3 unita elementari di contabilizzazione:
* macchinario € 40.000
* pezzi di ricambio € 15.000
* servizi di custodia ricambi per 2 anni € 5.000

““—A_ £ inFinance
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Cosa succede nell’'anno X?

DARE AVERE DARE AVERE
Ricavi di vendita 60.000 Ricavi di vendita 5.000
Debito IVA 13.200
Cassa 73.200 Risconto passivo 5.000

* | ricavi relativi al servizio di custodia saranno rilevati nei due anni successivi

E negli anni X+1 e X+2?

* Vengono rilevati i 5.000 € relativi al servizio di custodia (rispettivamente 2.500 € in
ciascun anno) chiudendo progressivamente il risconto

DARE AVERE

Ricavi di vendita 2.500

Risconto passivo 2.500
““—A_ £ inFinance




Trattamento contabile di alcune transazioni inerenti alla voce Ricavi

* VVendita con garanzia:

* La garanzia dovuta per
legge non e separata dal
ricavo del bene venduto.

* |l ricavo viene rilevato per
I'intera vendita (eventuale
iscrizione di un
accantonamento al fondo
per rischi e oneri per
possibili costi di riparazione
o sostituzione che deve
sostenere la societa)

* La garanzia commerciale €
trattata come un’unita di
contabilizzazione distinta e
quindi separata dal ricavo
principale e registrata
come ricavo «pro rata
temporis»

1 focus del Sole 24 Ore Giovedi 5 Ottobre 2023 - N. 24
Nel caso delle prestazioni dovute per legge
il ricavo siiscrive subito e senza scorpori,
creando un fondo per rischi e oneri

Paginaacuradi
Matteo Balestracci
Ettore Inzani

no un’operazione com-

merciale comune, in cui il
venditore siimpegna, entroun
periododitempo prestabilito,a
rimborsare, riparare o sostitui-
reilbene vendutoin caso didi-
fetti di conformita. Conl'intro-
duzione delnuovo principio Oic
34, questa prassi commerciale
puo comportare una serie di
implicazioniche devono essere
oggetto di un'attenta valutazio-
ne da parte delle imprese, per
identificare i rischi e i benefici
associatie poteradottarele po-
litiche e procedure appropriate.

| evendite con garanzia so-
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Ladistinzione
L’Appendice A dell'Oic 34 con-
tiene una serie di guide applica-
tive su specifiche transazioni,
tra cui il trattamento contabile
delle vendite con garanzia: un
importante distinguo va fatto
tra garanzie prestate ex-lege,
come la garanzia legale di due
anni prevista dall'articolo 133
del Codice del consumo per la
conformita delle merci, e ga-
ranzie commerciali (dette an-
che convenzionali o contrattua-
li), che possono essere libera-
mente offerte dal venditore in
aggiunta alla garanzialegale.
Ilcasodelle garanzielegalie
infatti una delle eccezioni
dell'Oic 34 circal'identificazio-
ne delle unita elementari di
contabilizzazione previste dal

Vendite con garanzia
Le coperture di natura commerciale
vanno rilevate pro rata temporis

contratto conil cliente: tali ga-
ranzie sono considerate come
un onere per il venditore e non
come un servizio aggiuntivo
conuna propria profittabilita e
pertantoil prezzononviene de-
terminato e rilevato separata-
mente dal bene cuila garanzia
fa riferimento.

Al contrario, le garanzie
commerciali prestate al cliente
costituisconoun'unitielemen-
tare di contabilizzazione dari-
levare separatamente rispetto
alla vendita del bene al quale
fanno riferimento.

Il trattamento contabile
La prima implicazione pratica
nell'adozione del nuovo model-
lo contabile di rilevazione dei
ricavi nelle vendite con garan-
ziarisiede quindi nell'identifi-
cazione delle garanzie in essere
e nella distinzione delle stesse
tragaranzie ex-lege e garanzie
commerciali.

Identificata la natura della
garanzia prestata, il modello

contabile da adottare presenta
una sostanziale differenza:

e nelcasodelle garanzie ex-le-
ge, ilricavodivendita viene in-
teramente (Senza cioé operare
alcuno “scorporo”) iscritto nel
momento di trasferimento dei
rischi e benefici connessi alla
vendita del bene e deve essere
rilevato un fondo per rischi e
oneriper unimporto parial co-
stodisostituzione oriparazione
chel'impresa stima didover so-
stenere per adempiere I'impe-
gno assunto con la garanzia, la
cui valutazione deve poi essere
aggiornata nel tempo secondo
le previsioni dell'Oic 31 «Fondi
perrischie oneri e trattamento
di fine rapporto»;

e conlegaranzie commerciali,
il relativo ricavo nonvaiscritto
nel momento della vendita del
bene, ma deve essere rilevato
pro-rata temporis nel periodo
copertodalla garanzia. Nel caso
di garanzie offerte gratuita-
mente al cliente, si pone inoltre
ilproblemadidover scorporare

una partedel prezzo di vendita
che deve essere allocato alla
prestazione di garanzia.

Inoltre, la versione finale
dell'Oic 34, diversamente da
quanto previsto dallabozza per
la consultazione, non contem-
pla piu la facilitazione inizial-
mente prevista nel casodiven-
dite con garanzia, analoga a
quella prevista dallalegge, pre-
statanei confrontidiclientire-
sidentiin giurisdizioniin cuita-
le obbligo non sia previsto.

Pertanto, se ad esempio un
produttore di elettrodomestici
offre un periodo di garanzia di
dueanni a tuttii propriclientiin
linea col periodo di garanzia ex-
legevigenteinItalia, perleven-
dite effettuate in giurisdizioni
dovelagaranziadileggeédiun
soloanno sisarainpresenza di
una garanzia commerciale ag-
giuntivadelladuratadi unanno
che dovra essere trattata come
una separata unita elementare
di contabilizzazione. ®
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Come ci si comporta quindi con la garanzia commerciale?

* Essendo un'unita distinta, viene contabilizzata come un ricavo separato!

Come Procediamo?

* E necessario procedere con la valutazione della garanzia (unita elementare di
contabilizzazione) allocando il prezzo complessivo del contratto fra bene e garanzia.

* || prezzo complessivo e allocato sulla base del rapporto tra il prezzo di vendita della singola
unita elementare e la somma dei prezzi di vendita di tutte le unita elementari di
contabilizzazione incluse nel contratto.

* || relativo ricavo non va iscritto nel momento della vendita del bene, ma deve essere
rilevato pro-rata temporis nel periodo coperto dalla garanzia.

1 £ inFinance
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Trattamento contabile di alcune transazioni inerenti alla voce Ricavi (segue)

Cessione dilicenze
Ricavi imputati a conto economico

» Cessione di licenze:

* Produce un ricavo

guando la societa cede
in uso la licenza al
cliente

* Ricavo rilevato a CE
proporzionalmente
lungo la durata
contrattuale

* Se il cliente ottiene tutti
i benefici derivanti
dall’uso della licenza
senza ulteriori attivita da
parte del fornitore, il
ricavo viene rilevato al
momento della
consegna (ottenuto
attualizzando i flussi
finanziari futuri al tassi
d’interesse di mercato)

'—.-‘.-
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Se i benefici al cliente non richiedono attivita
successive del fornitore, larilevazione
si fa tutta a conto economico alla consegna

Paginaacuradi
Alessandro Germani

1 principio contabile Qic 34 si

occupa della fattispecie della

cessionedilicenze. Sitrattain
particolare diricaviche deriva-
nodallacessione dell'utilizzo di
determinate licenze e danno
luogoaroyalties attive per il ce-
dente. tipicamente questoun
flusso di ricavi per servizi, che
derivadallosfruttamentodiun
assetimmateriale.

Il principio contabile tratta
questa fattispecie fra gli esempi
dell’Appendice A, da conside-
rarsiparteintegrante delprin-
cipio stesso.

in base alla durata del contratto

consegna dellalicenza.
Questoricavo e determinato
attualizzandoiflussi finanziari
futuri al tasso di interesse di
mercato come definitodal para-
grafo11dell’Oic15. Inaltre paro-

ricaviaconto economico quan-
dolasocietacedeinusolalicen-
zaalclientelungoun periododi
tempo determinato. Ilricavoda
cessionedellalicenza érilevato
a conto economico proporzio-
nalmente lungo la durata con-
trattuale,amenochealtri criteri
non siano identificabili (ad
esempio, sullabasedelle vendi-
te). Si tratta quindi di un ricavo
da servizi che viene imputatoa
contoeconomico generalmente
sullabase della durata contrat-
tuale della concessionein utiliz-
zo dellalicenza al cliente.

le, 1a casistica quitrattata e quel-
per cuisicedelalicenza senza
he vi siano ulteriori attivita da
volgere da parte del cedente.
In questo caso, il ricavo si
ontabilizza per intero all’atto
ellaconsegnadellalicenzaein-
ide integralmente sul relativo
ercizio. Esiste tuttavialapos-
ibilita che esso riguardi un
rizzonte temporale plurienna-
e.Inaltre parole, questoricavo
e dicompetenzadell’esercizioin
ivienerilevatala cessione, ma
i caratterizza per dei flussi fi-
anziari futuri. In questocaso &
ecessario attualizzare i flussi

Modalita di contabilizzazione
La casistica A.3 prevede che la
cessionediunalicenzaproduca
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L’esempio chiarisce poiche,
seil cliente ottiene tuttii benefici
derivanti dall'uso della licenza
senzachesirendanonecessarie
ulteriori attivita da parte del for-
nitore, allorailricavodacessio-
ne dellalicenza érilevatoaconto
economico al momento della

finanziari futuri, in base a un
tassodiinteresse di mercato che
e determinato in base al para-
grafo11dell’Oic1s.

Le Motivazioni
La tematica delle cessioni di li-
cenzeéampiamente trattataan-

che nelle Motivazioni alla base
delle decisioniassunte, checon-
tribuisconoachiarireilquadrodi
riferimentodiquesta fattispecie
all'interno dell’'Oic 34. Sitrattadei
paragrafi 27,28e 29:

@) sipreoccupadimotivarelaca-
sistica per cui una licenza, anzi-
chévenire contabilizzataa conto
economicoinbaseal criterio del
proratatemporis, viene assorbita
integralmentenell'esercizio. Vie-
nequindichiaritocheil principio
prevede chegeneralmenteiricavi
da cessione di licenze sono rile-
vati a conto economico propor-
zionalmentelungoladurata del
contratto. Tuttavia, il principio
specifica che se il cliente ottiene
tuttiibenefici derivanti dall'uso
dellalicenza senzache sirendano
necessarie ulteriori attivita da
parte del fornitore, il ricavo da
cessionedellalicenza erilevatoa
conto economico al momento
della consegna della licenza;

€ afferma che diversi parteci-
panti alla consultazione hanno
fatto presente che quandolaso-
cietarilevatuttoil ricavoal mo-
mento della consegna della li-

cenza potrebbe venir meno la
correlazione costi/ricavi, perché
ilricavosarebberilevato perin-
teroinun esercizio, mentrel'im-
mobilizzazione immateriale
(come i diritti di autore su un
film) sarebbe ammortizzata
lungo la sua durata. Pertanto, e
statosuggeritochelacondizio-
neperrilevareaconto economi-
co il ricavo al momento della
consegna & che il fornitore non
sostenga ulteriori costi;

@ chiariscechel'Oichadecisodi
non modificare le disposizioni
dell’Oic 34 in tema dilicenze, per
non creare un’eccezione a un
principio di carattere generale
sullarilevazionedeiricavi, ossia
chenonsipuodifferireneltempo
unricavoquandolarelativa pre-
stazioneéstatacompletata. Tut-
tavia, I'Oic ha aggiunto alla pro-
priaagendaun progetto pervalu-
tare la possibilita che, solo se si
verificanodeterminate condizio-
ni,iricavi possanorappresentare
uncriterio per stimarel’'ammor-
tamento delleimmobilizzazioni
immateriali. ®

& RIPRODUZIONE RISERVAT A&

&) inFinance



Trattamento contabile di alcune transazioni inerenti alla voce Ricavi (segue 2)

e Societa che agisce per
conto proprio o per
conto di terzi:

*Necessaria valutazione degli
elementi contrattuali per
stabilire se sta agendo per
conto proprio o di terzi.

*Elementi da considerare:

*Soggetto su cui cade la
responsabilita di fornire beni
o servizi

*Soggetto su cui ricade il
rischio di magazzino

*Soggetto che ha il potere di
decidere il prezzo

| focus del Sole 24 Ore Giovedi 5 Ottobre 2023 — N. 24
La contabilizzazione deve valutare elementi

come la responsabilita di fornitura, i rischi
di magazzino e il potere di decidere il prezzo

Paginaa curadi
Alessandro Germani

nodei temi di cui si occu-
U pail nuovoprincipiocon-

tabile € quello delle ven-
dite per conto proprio o conto
terzi. La questione non édipoco
conto, se si considera che, nel
caso in cui 'impresa operi per
conto proprio,icostieiricavire-
lativiall’attivita svoltafigurano
nelsuocontoeconomico. Vice-
versa, seoperaper contoterzi,a
conto economico sara allocata
solola commissionecheremu-
nera lattivita svolta, mentre le
anticipazionifatte per contoter-
zisarannoallocate fraicreditie
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debitidello stato patrimoniale.
Eevidente chel'inquadramen-
0 dell'attivita percontoproprioo
rontoterzi determinaunadiversal
ronfigurazione del bilanciodella
bocieta: inuncasoleoperazionisi
rollocano nel conto economico,
nell’altronello stato patrimoniale,
n quantoil contoeconomicoac-
roglierasolol'elementoredditua-
e che remuneral’attivita svolta.

Intermediazione
Conto proprio o terzi, la difficile
individuazione dei criteri distintivi

da pili parti & giunta la richiesta
di chiarire quando una societa
agisce per conto proprio o conto
terzi, in quanto mancavaunadi-

sciplina di questa casistica.

LaBozzadiOic 34 prevedeva
cheunasocieta agisse per conto
proprio seavevalaresponsabili-
ta di fornire beni/servizi al
cliente, il rischiodi magazzino e
ilpotere di decidereil prezzo del
bene/servizio. Seunadiqueste
trecondizioni nonerarispetta-
ta, la societa agiva conto terzi.

LeesigenzeelaBozza
Eutile analizzarele Motivazioni
allabase delladecisione. In par-
ticolare, il paragrafo2oche con-
fermaladifficolta diinquadrare
le due differenti casistiche.
Aseguitodellaconsultazione
del Discussion Paper del 2019,

Approccio flessibile

11 successivo paragrafo 21 da
contochedurantelafasedicon-
sultazione diversi operatori
hanno fatto notare I'approccio
tropporigidoe nehanno sugge-
rito uno piu flessibile che con-
sentisseallasocieta di stabilire,
sullabase dialcuniindicatori, se
agisse per conto proprio o conto
terzi. E stato inoltre chiesto di
chiarireseledisposizioni inesa-

me si applicano anche al con-
tratto di mandato con e senza
rappresentanza.

Come chiarisce il paragrafo
22,dagliapprofondimentieffet-
tuati dopo la consultazione &
emerso che nellaprassi ¢i sono
diversetipologie di contrattiche
nonsempre aiutano a capire se
una societa agisce per conto
proprio o conto terzi.

La valutazione talvolta puo
essere complessa, pertanto pre-
vedere una meralistadirequisi-
ti,darispettare sempre, potreb-
be portarea conclusioni errate.

Sipensiaunasocietachehala
responsabilita di fornireibenial
cliente, hailrischio dimagazzino
e,acausadei prezzipraticati dai
competitor, non ha il potere di
decidere il prezzo del bene. Se-
condoledisposizionidellaboz-
Za, questa sarebbe stata conside-
rata una societa che agisce per
contoterzi, mentre nellasostan-
zaagisce per conto proprio.

Decisione finale

Per questo,’Oic ha modifica-
toil principio prevedendo che
la responsabilita di fornire
beni/servizi, il rischio di ma-
gazzino eil potere di decidere
il prezzo sono solo elementi
da considerare per stabilire se
la societa agisce per conto
proprio o conto terzi. Questa
modifica ¢ in linea con I'ap-
proccio principles based dei
principi contabili nazionali ed
evitadicreare divergenze con
I'Ifrs 15 Revenue from contracts
with customers.

Infine, il paragrafo 23 chia-
risce che I'analisi degli ele-
menti contrattuali (come re-
sponsabilita, rischio di ma-
gazzino e poteredidecidere il
prezzo), essendo regoladica-
rattere generale, deve essere
effettuata anche nei contratti
di mandato con e senza rap-
presentanza. @
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Societa che agisce per conto proprio o per conto di terzi: la questione e
complessa!

L'inguadramento dell’attivita per conto proprio o per conto di terzi comporta una diversa
configurazione del bilancio:

* Nel caso in cui lI'impresa operi per conto proprio: i costi sostenuti e i ricavi realizzati vengono
contabilizzati nel suo conto economico.

* Nel casoin cui l'impresa operi per conto di terzi:

* A conto economico figura solo la commissione che remunera l'attivita svolta (il conto economico
accoglie solamente I'elemento reddituale)

* Nello stato patrimoniale verranno, invece, allocate le anticipazioni fatte per conto di terzi (fra i crediti
e i debiti).

i £ inFinance
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Trattamento contabile di alcune transazioni inerenti alla voce Ricavi (segue 3)

Vendite con obbligo di riacquisto:

* E previsto 'obbligo di riacquisto in capo al venditore.
* Non avviene il trasferimento dei rischi e dei benefici.
Come vengono contabilizzate?

* Se il prezzo di vendita e inferiore al prezzo di riacquisto (operazione finanziaria):

* |l venditore a pronti iscrive in contropartita alla somma ricevuta per la vendita iniziale un debito
verso il venditore a termine.

» La differenza tra prezzo di riacquisto (maggiore) e prezzo di vendita (inferiore) € imputata a conto
economico per competenza come onere finanziario in contropartita al debito verso il venditore a
termine. (Il suddetto debito si chiudera al momento dell’operazione di retrocessione)

* Se il prezzo di vendita e superiore al prezzo di riacquisto (operazione operativa):

* || venditore a pronti iscrive in contropartita alla somma ricevuta per la vendita un debito verso il
venditore a termine corrispondente al prezzo pattuito per il futuro riacquisto, e un risconto passivo
per la differenza tra il prezzo di vendita e il prezzo di riacquisto. (Il suddetto risconto sara rilasciato

a CE per competenza in quote costanti come provento operativo). |
B - £ inFinance
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Trattamento contabile di alcune transazioni inerenti alla voce Ricavi (segue 4)

Vendite con riacquisto e condizionate
Opzione call, ricavo rilevabile solo
se larinuncia € ragionevolmente certa

« Vendite con opzioni di
riacquisto e vendite

condizionate:

» OQOpzione call: (venditore
con opzione di
riacquisto).

* Opzione put: (vendite
con opzione di rivendita
in capo al cliente).

* Vendite con condizione
sospensiva: (es: vendita
di un bene condizionata
all’autorizzazione di un
terzo).

* Vendite con condizione
risolutiva: (es: vendita di
un bene annullata e il
bene viene restituito al
verificarsi di un
determinato evento).

'—.-‘.-

| focus del Sole 24 Ore Giovedi 5 Ottobre 2023 — N. 24

La certezza conta anche in caso di clausole
sospensive o risolutive: si contabilizza

se si prevede che la vendita si realizzi

Paginaacuradi
Luca Magnano San Lio

a versione definitiva del
|_ principio contabile nazio-

nale Oic 34 - Ricavi inclu-
de, rispettoallabozza presenta-
ta per la consultazione, un'im-
portante novita: regole chiare
per larilevazione delle vendite
con opzione diriacquistoe delle
vendite condizionate. Sono re-
gole contenute nei paragrafi A8
e A9 (vendite con opzioni di
riacquisto) e nei paragrafi A1o,
Au1e A12(vendite condizionate)
dell'Appendice A - Guidaappli-
cativa, che costituisce parte in-
tegrante dell'Oic 34.

opzioni di riacquisto é trattato
distinguendo due circostanze:
le vendite con opzione di riac-
quisto in capo al venditore (op-
zione call) e le vendite con op-
zione di riacquisto in capo al
cliente (opzione put).

Opzioni call e put
11 fenomeno delle vendite con
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Nel primocaso, lemodalitadi
contabilizzazione dipendono
dal grado di probabilita che lo
stesso venditore attribuisce
all'esercizio del proprio diritto
diriacquisto. Solo ove il vendi-
tore ritenga ragionevolmente
certo che nonriacquistera il be-
ne, risulta possibile la rilevazio-
ne diun ricavo a conto econo-
mico. Neglialtri casi, 'operazio-
nesaratrattatacome un'opera-
zione con obbligo diriacquisto.
La valutazione circa il grado di
certezzadieserciziodell'opzio-
ne call dovra prenderein consi-

derazioni vari fattori quali, ad
esempio, 'onerosita (e cioé se
datoil prezzo diriacquisto visia
una considerazione economica
nell'esercitarel'opzione)ela ca-
pacita finanziaria del venditore.
Simmetricamente, nel caso
dell’opzione put, le nuove regole
prevedono unavalutazione cir-
ca il grado di probabilita
dell'esercizio, da parte dell'ac-
quirente, della stessa. Solo nel
caso in cui il venditore ritenga
ragionevolmente certo chel'ac-
quirente non esercitera il pro-
prio diritto di “restituire” il be-
ne, risultera possibilelarileva-
zione del ricavo. Negli altricasi,
invece, si seguirail trattamento
contabile delle operazioni con
obbligodiriacquisto. La valuta-
zione del grado diprobabilita ri-
sultera nella maggior parte dei
casi pit complessarispettoalle
opzioni call, dovendo stimarela
probabilita che un soggetto ter-
zo eserciti il proprio diritto.
Tuttavia, anche incasodiop-
zione put, si potranno osservare
casi dove fattori qualil'onerosi-

ta del contratto (ad esempio un
prezzodi “restituzione” econo-
micamente irrazionale) con-
sentano di concludere inmerito
all’esistenza della ragionevole
certezza che la clausola diriac-
quisto non venga esercitata.

Delresto,lostesso paragrafo
A.12 della Appendice A - Guida
applicativadell'Oic 34 specifica
che nella valutazione della ra-
gionevole certezza si tiene conto
dell'esperienza storica, degli
elementi contrattuali e dei dati
previsionali, nella misura in cui
tali fattori siano rilevanti; di piti,
viene precisato che nel caso di
vendite con opzioni call e put,
tra glielementi contrattuali as-
sume particolarerilievoil prez-
zo di esercizio dell'opzione.

Al proposito, il paragrafo 26
delle «Motivazioni alla base del-
le decisioniassunte» dell'Oic 34
precisa che e logico aspettarsi
cheun'opzione callvengaeser-
citata se il prezzo di eserciziori-
sulta significativamente infe-
riore al prezzo di mercato del
bene oggetto di compravendita.

Operazioni a condizione
Ilmedesimo requisito dellara-
gionevole certezza che il bene
venduto non venga restituito
diviene altresila bussolaperla
contabilizzazione delle vendi-
te soggette a condizione, ad
esempioin presenzadiclauso-
le contrattuali che prevedono
cheil corrispettivo venga resti-
tuito se si verifica un determi-
nato evento.

In particolare, in presenza di
condizioni sospensive (laven-
ditanone¢ efficace se non si ve-
rifica un determinato evento),
sara possibilerilevareil ricavo
quando la prestazione & stata
resa e il venditore é ragionevol-
mente certo che la condizione
siverifichi. Simmetricamente,
in presenzadicondizioniriso-
lutive (lavenditae annullatase
si verifica un determinato
evento), condizione necessaria
perlarilevazione delricavori-
sulta essere la ragionevolezza
certezza che la condizione non
si verifichi. @
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Le vendite con opzione di riacquisto e con opzioni risolutiva/sospensiva

Distinguiamo due circostanze:

» Opzione call (opzione di riacquisto in capo al venditore):
Le modalita di contabilizzazione dipendono dal grado di probabilita che il venditore stesso
attribuisce all’esercizio del proprio diritto di riacquisto.

* Se il venditore e certo di non esercitare l'opzione di riacquisto, I'operazione viene contabilizzata come
un’operazione di vendita (rilevazione del ricavo a CE).

* Al contrario, 'operazione verra trattata come una vendita con obbligo di riacquisto. (Riferimento slide 24).

* Opzione put (opzione di rivendita in capo al cliente che quindi obbliga il venditore al riacquisto):

Le modalita di contabilizzazione dipendono dal grado di probabilita dell’esercizio dell’opzione
put da parte del cliente.

* Se il venditore e certo che il cliente non esercitera 'opzione put, allora 'operazione viene contabilizzata
come un’operazione di vendita.

* Al contrario, 'operazione sara trattata come una vendita con obbligo di riacquisto. (Riferimento slide 24).

» Condizioni risolutive e/o sospensive: si fa capo alla ragionevole certezza che le condizioni non si
verifichino. Al contrario, le operazioni saranno trattate come una vendita con obbligo di riacquisto.

““—A_ £ inFinance
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Trattamento contabile di alcune transazioni
inerenti alla voce Ricavi (segue 5)

» Costi per l'ottenimento del contratto di vendita:

 |scritti nelle immobilizzazioni immateriali solo se: i
costi sono sostenuti per un contratto di vendita,
I'ottenimento del contratto e certo e tali costi sono
recuperabili con il contratto di vendita. | costi iscritti
nelle immobilizzazione, poi, verranno ammortizzati
con la medesima tempistica di maturazione dei ricavi.

* | costi che saranno recuperati mediante il contratto di
vendita verranno contabilizzati come tali nello stesso
esercizio in cui sono sostenuti e quindi rilevati a CE.

* | costi per I'ottenimento del contratto che sarebbero
stati sostenuti anche se il contratto non fosse stato
ottenuto, sono contabilizzati in CE.
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Occorre pure la ragionevole certezza

che l'ordine venga acquisito e che gli oneri
siano specifici per la transazione in questione

Pagina a cura di
Paola Carrara
Marco Rescigno

| principio contabile Oic 34
contiene, nella Guida appli-
cativa, alcuni paragrafi de-
dicati al trattamento dei costi
sostenuti per 'ottenimento
del contratto (di vendita).
Labozza del principio non
conteneva paragrafi dedicati
a componenti riconducibilia
costi, che sono invece stati in-
seriti nellaversione finale del-
lo stesso, anche in seguito a
gquanto emerso dalla fase di
consultazione

I costi in questione sono
riconducibili, ad esempio, a
provvigioni corrisposte ain-
termediari, agentio rappre-
sentanti, Vengono iscritti tra
le immobilizzazioni imma-
teriali solo se:
® sostenuti specificamente
per un contratto di vendita;
e l'ottenimento di gquesto
contratto & ragionevol-
mente certo;
® (uesticostisono recupera-
biliconil contratto di vendita.

In presenza di questi requi-
siti, i costi sono iscritti tra le
immobilizzazioni immateriali
e ammortizzati secondo un
criterio cherispecchiala me-
desima tempistica con laqua-
le il conto economico & in-
fluenzato dal ricavo divendita
odaprestazione di servizi, al-
lo scopo di garantire unacor-
relazione, visto che questi co-

sti saranno recuperati proprio
grazie al ricavi contrattuali.

Tuttavia gualora, per otte-
nereiricavi di vendita, siso-
stengano costi ricorrenti o
che sarebbero comungue
stati sostenuti anche se il
contratto non fosse stato ot-
tenuto, essisaranno contabi-
lizzati a conto economico co-
me costi d’'esercizio.

Eil caso,ad esempio, dico-
sti non determinati tramite
I'applicazione di percentuali
riconosciute a un intermedia-
rio in base ai ricavi prodotti,
bensi consistenti in una cifra
fissa che sara corrisposta a
prescindere dai contratti che
guesto intermediario potra
procurare.

REQUISITI

| costisostenuti per
I'ottenimento dei con-
tratto di vendita sono
iscritti tra le immobiliz-
zazioni immateriali, se
vengono rispettatii
seguenti requisiti:

® icosti sono soste-
nuti appositamente
per un contratto di
vendita;

# ['ottenimento di
guesto contratto &
ragionevelmente certo;
® i costi sono recupe-
rabili tramite il contrat-
to di vendita.

Inoltre, la contabilizzazio-
neaconto economico, purin
presenza dei requisiti per la
capitalizzazione, & consentita
qualora i costi siano di am-
montare irrilevante,

Infine, qualora il recupero
dei costi, per il tramite del
contratto di vendita, avvenga
nello stesso esercizio di so-
stenimento, la contabilizza-
zione aconto economico rap-
presental'espediente pratico
che garantisce la correlazione
tra costi e ricavi.

Ladisciplina illustrata e di
fatto coerente con quantosia-
bilito dal principio Oic 23 «La-
vori in corso su ordinazione»
relativamente ai costi soste-
nuti per'acquisizione diuna
commessa, che possono esse-
reinclusinellastessa(guindi
contabilizzati secondoun cri-
terio di correlazione con i ri-
cavi della commessa) qualora:
® siano sostenuti specifica-
mente per la commessa;
® l'acquisizione della com-
messa avvenga nello stesso
esercizio in cui essi sono so-
stenuti o tra la data di chiu-
sura dell’esercizio e guella
della preparazione del bilan-
cio oppure questa acquisi-
zione sia ragionevolmente
certa alla data di preparazio-

ne del bilancio;
# sianoattendibilmente mi-
surabili e recuperabili attra-
versoilmargine di commessa.

In presenza dei requisiti
sopra illustrati, i costi per
l'ottenimento della com-
messa rappresentano costi
derivanti da diritti contrat-
tuali e, pertanto, soddisfano
la definizione di bene imma-
teriale in base al principio
contabile Oic 24. @
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Accantonamento
per la perdita attesa

Trattamento contabile di alcune
transazioni inerenti alla voce Ricavi
(segue 6)

* Contratti onerosi:

Cosa sono i contratti onerosi?

Per contratto oneroso si intende un accordo nel quale il costo atteso
superiore al beneficio che si ottiene (ergo un contratto «in perdita»).

In tali casi la societa rileva la perdita attesa sul contratto secondo le
disposizioni dell’QIC 31 iscrivendo un accantonamento a conto economico e
una contropartita a «Fondi per rischi e oneri e Trattamento di fine
rapporto». (ES: costi attesi per adempiere ad un contratto di vendita >
prezzo complessivo del contratto stesso)

29

Contratti onerosi
La base rimane quella
del principio Qic 31

Il principio contabile Oic 34
ricorda, al paragrafo A.a4
della Guida applicativa, che
ci sono specifiche disposi-
zloni dedicate ai contratti
onerosi, vale a dire a quei
contratti in cui la societa si
impegna a soddisfare
un'obbligazione i cui costi
attesi sono superiori ai be-
nefici che si suppone possa-
no essere conseguiti con
I'operazione oppure al
prezzo complessivo del
contratio stesso.

Principio Oic 31
In realta, la definizione dei
contratti onerosi non e spe-
cifica del principio Qic 34,
ma & pit generale ed & con-
tenuta nel principio Oic 31,
intitolato «Fondi per rischi
e oneri e trattamento di fine
rapportos.

Il contenuto dell'Qic 31,
rispetto ai fondi per con-
tratti onerosi, & ovviamente
e totalmente applicabile alla
fattispecie.

Principio Dic 34

L'Oic 34 puntualizza per-
tanto che se, a seguito della
sottoscrizione di un con-
tratto di vendita, la societa
sitrovasse nella situazione

in cui i costi da sostenere
superano i ricavi contrat-
tuali (in altri termini, qua-
lora il contratto risultasse
oneroso), si renderebbe
necessario efferttuare im-
mediatamente un accanto-
namento in misura pari al-
la perdita attesa da questo
contratto.

Sitratta, di fatto, del me-
desimo meccanismo previ-
sto per le commesse in per-
dita, che devono dar luogo
all'immediata iscrizione
della perdita attesa attra-
verso il meccanismo del-
l'iscrizione di un fondo.

Il rapporto

La misura dei costi neces-
sari per adempiere 1'obbli-
gazione contrattuale sara
pari al minore tra il costo
necessario per l"adempi-
mento del contratto e il ri-
sarcimento del danno, ola
penale, che derivano dalla
risoluzione del contratto
per inadempimento. @

& RFRODUZTIOHE AISERVATA

Il riferimento

A.1l4

Il paragrafo contenuto nella
guida applicativa dell'Oic 34
che rimanda alle disposizioni
relative ai contratti onerosi



Meglio un esempio?

e Al 30 giugno dell’'anno X una societa stipula una vendita di € 1.000.000 per un macchinario da prodursi su commessa
che dovra costruire nei prossimi due anni.

e Al 31 dicembre dell’'anno X la societa prende atto che i costi delle materie prime sono cresciuti in maniera tale da
portare la produzione del macchinario in perdita per circa € 50.000. Si tratta di un dato provvisorio che sara
calcolabile in maniera definitiva solo al momento della consuntivazione della commessa del macchinario.

* Secondo quanto previsto dall’OIC 34 la societa dovra rilevare un accantonamento a fondo rischi e oneri per i
maggiori costi che ragionevolmente sosterra.

Al 31.12.X la societa deve rilevare un accantonamento a fondo rischi e oneri pari a € 50.000:

31/12/X
DARE AVERE

Accantonamento Fondi Rischi e Oneri 50.000,00 €
Fondo Rischi e Oneri 50.000,00 €

£ inFinance
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Il Fisco
* || Fisco non e «contemplato» nell’ OIC 34 (come e giusto che sia, € un principio
contabile)

* Ricordiamoci pero il «principio di derivazione rafforzata»: il Fisco ammette che |la base
imponibile delle imposte sia determinata a seguito di corretta applicazione dei principi

contabili.

* Le imprese dovrebbero stare «tranquille» applicando il principio contabile in modo
corretto e tassando i ricavi secondo le regole di contabilizzazione dell’OIC34.

e Tuttavia, quando si parla di Fisco, il condizionale e d’obbligo!

1 £ inFinance
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Dulcis in fundo... il confronto fra

OIC34 e IFRS 15

1CASI 0ICc34 IFRS15

Ambito Non siapplica ailavori in corso su ordinazione  Siapplicaai lavori in corso su ordinazio-
diapplicazione (commessa). Par.3 ne (commessa). Par. 5

Componente Non é previstala contabilizzazione diinteressi  Nei contratti che incorporano una com-
significativa passivi nel casoin cuiil cliente paghiin anticipo  ponente significativa di finanziamento

difinanziamento

da parte del cliente (che paga in antici-
po) & prevista - al ricorrere di determina-
te condizioni - la rilevazione dioneri
finanziari sulla passivita generata dal-
I'anticipazione del cliente. Par. 60-65

Rilevazione Condizionata al trasferimento sostanziale Incentrata sul trasferimento del con-
dei ricavi deirischi e dei benefici. Per stabilire seilricavo  trollo (capacita di decidere dell'uso
vada rilevato o meno deve essere verificato dell'attivita, diimpedire ad altre entita di
siail trasferimento dei rischi che dei benefici. decidere dell'uso e di trarne benefici).
Par.23 Tale criterio & in sé sufficiente per stabi-
lire se il ricavo vadarilevato o meno.
Par.31-34
Corrispettivi Daincludere nel prezzo complessivosolonel  Daincludere nel prezzo complessivo

variabiliin aumento
(incentivi e premi
dirisultato)

momento in cui divengono ragionevolmente
certi, sulla base dell’'esperienza storica, di
elementi contrattuali e di dati previsionali.
Par.14

solo nella misurain cui & altamente
probabile che, quando sara risolta
lincertezza associata al corrispettivo
variabile, non si verifichi un significativo
aggiustamento al ribasso dellimporto
deiricavi(reversal). Par. 56

Resi su beni unici
(personalizzati)

| ricavi sonorrilevati a conto economico al mo-
mento della vendita solo se il venditore é ragio-

I ricavi sono rilevati se e altamente
probabile che il bene non venga restitui-

non valutabili nevolmente certo, sulla base dell'esperienza to.Par.B21-B27 e Par. 56
per masse storica, di elementi contrattuali e di dati previ-
sionali, che il cliente non restituira il bene. Par. 27
Vendite Nel caso di vendite con opzione di riacquistoin  Se I'entita ha l'obbligazione o il diritto di
con opzione capo al venditore (opzione call), il venditore riacquistare l'attivita (forward o opzione

diriacquisto (call)

dovravalutare la probabilita di esercitare I'op-
zione diriacquisto. Se il venditore é ragionevol-
mente certo di non esercitare l'opzione di
riacquisto, allora l'operazione & contabilizzata
come un'operazione di vendita. Altrimenti,
l'operazione sara contabilizzata come se si
trattasse di una vendita con obbligo di riacqui-
sto.Par.A.8

call), il cliente non acquisisce il controllo
dell'attivita, perché, sebbene possa
averne il possesso materiale, la sua
capacita di decidere dell'uso dell'attivita
editrarne sostanzialmente tuttiibene-
fici rimanenti & limitata. Par. B66

Premi alla clientela
di beni o servizi
diversida quelli
venduti dalla
societa

Non devono essere contabilizzate separata-
mente le prestazioni che non rientrano nelle
attivita caratteristiche della societa. E il caso,
ad esempio, delle operazioni/concorsia pre-
mio in cuiil cliente ha diritto a ricevere esclusi-
vamente beni o servizi diversi da quelli venduti
dallasocieta (intal casosirilevaunacc.toa
fondo oneri). Par. 17

Sideve segmentare il contratto in pit
performance obligation anche nei casi
di campagne promozionali che preveda-
no come premio per il cliente, beni o
servizi diversi da quelli venduti dalla
societa. Non & prevista la semplificaziol
casne contenuta nell’'OIC34
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